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Fonetica

18 bis rue Bernard Palissy

Saint Georges de Montaigu

85600 Montaigu – Vendée

02 51 42 94 58

contact@fonetica.fr
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				Toutes nos formations Fonetica sont réalisables à : Angers, Cholet, Nantes, Montaigu, La Roche-sur-Yon, Poitiers, Le Mans, Niort, Rennes... ou directement chez vous !
Fonetica, votre partenaire en développement client et performance des équipes en région Ouest (Bretagne, Maine-et-Loire, Pays de la Loire, Poitou-Charentes, Vendée, ...)			
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